
INFORME DE RESULTADOS 
Acumulado al cuarto trimestre de 2023 
• El arranque de la nueva planta de reciclaje de PET Botella-a-Botella, permitió incrementar 

las ventas de EKO®PET un 95%. 

• Se firmó con Postobón un acuerdo a diez años para el suministro de resina EKO®PET, el 
cual fortalece el compromiso de ambas compañías con el reciclaje y la economía circular. 

• El índice de endeudamiento neto cerró en 1.0 veces ebitda y el endeudamiento neto cerró 
en $46,206 millones. 

 

Resultados acumulados 

Durante 2023, los ingresos operacionales alcanzaron $558,258 millones, inferiores al año 

anterior en -$27,432 millones (-4.7%) por la finalización de la producción temporal de PET 

Virgen (-$18,619 millones), los menores precios internacionales y el menor volumen en los 

Negocios Textiles e Industriales que fueron mitigados por mayores ventas de los Negocios 

Verdes y la tasa de cambio.  

El ebitda para el año 2023 fue de $44,438 millones, ubicándose en niveles superiores a los 

alcanzados en los años anteriores a la pandemia. Como se ha explicado en informes 

anteriores, los resultados logrados en 2021 y 2022 tuvieron un comportamiento 

excepcional, principalmente por los efectos en las cadenas de suministro global luego del 

covid-19. El buen resultado ebitda en 2023 se explica por las mayores ventas de EKO®PET y 

la tasa de cambio, que mitigaron los sobrecostos de inventarios, los incrementos en costos 

especialmente por inflación y los menores resultados de los Negocios Textiles e Industriales, 

afectados por la mayor presencia asiática a bajos precios en nuestros mercados.  

La compañía alcanzó una utilidad neta de $20,049 millones, inferior al año anterior en  

-$4,596 millones (-19%) sustentada principalmente por el menor resultado operacional y el 

mayor costo financiero, que fueron compensados parcialmente con la diferencia en cambio. 

 

Evolución anual ebitda y utilidad neta (COP millones) 

 

 

 

 

 



Situación Financiera  

El año 2023 finaliza con activos totales por $695,695 millones, inferiores al cierre de 2022 
en -$112,391 millones, principalmente por la normalización de los inventarios (-$89,193 
millones) tras superar la coyuntura en suministros generada en 2022 por la invasión de Rusia 
a Ucrania y la entrada en operación de la nueva planta de PET botella-a-botella, así como, 
el menor saldo en cuentas por cobrar (-$18,509 millones), debido a la menor dinámica de 
los Negocios Textiles e Industriales en los últimos meses.  

Los pasivos finalizaron en $181,076 millones, inferiores al año anterior en -$146,147 
millones destacando la reducción en las obligaciones financieras con recursos liberados por 
menores necesidades de capital de trabajo, devoluciones de impuestos y la generación 
interna de fondos.  

Al cierre de 2023 el índice de endeudamiento neto finaliza en 1.0 veces ebitda, con una 

deuda neta de $46,206 millones, inferior en -$141,710 millones a la del cierre de 2022, y 

representada principalmente por el endeudamiento a largo plazo tomado para financiar la 

nueva planta para la producción de EKO®PET  

 

Evolución endeudamiento neto (COP millones) 
 

 

 

 

 

 

(Índice de endeudamiento neto: deuda neta/ebitda últimos doce meses) 

  



Estados financieros individuales 

              Estado situación financiera                                                     Estado de resultados 

Cifras en $MM 2023 2022  Cifras en $MM 2023 2022 

Activos    Ingresos operacionales 558,258  585,690  

Efectivo y equivalente al efectivo 24,138  11,122   Costo de ventas (475,784) (481,201) 

Cuentas por cobrar y otras 91,004  103,360   Utilidad bruta en ventas 82,474  104,489  

Inventarios 99,740  188,933   % / ventas 14.8% 17.8% 

Activos por impuestos 16,612  27,442   Gastos de admón y ventas (68,529) (61,051) 

Inversiones 5,453  7,116   Otros, (neto) (1,143) (319) 

Propiedades de inversión 65,663  63,046   Coberturas operativas 9,702  (7,025) 

Intangibles 563  604   Activos fijos (3,311) 1,554  

Prop. planta y equipos (neto) 392,522  406,463   Utilidad venta terreno 0  1,254  

Total activo 695,695  808,086   Utilidad operativa 19,194  38,902  

    % / ventas 3.4% 6.6% 

Pasivos y patrimonio  EBITDA 44,438  54,330  

Cuentas por pagar y otras 44,709  69,047   % / ventas 8.0% 9.3% 

Obligaciones financieras 71,886  182,487   Financieros (neto) (10,443) (5,445) 

Instrumentos financieros derivado 172  17,416   Diferencia en cambio 7,441  (16,191) 

Beneficios a empleados 10,376  9,129   Método de participación (1,663) 981  

Impuestos por pagar 961  333   Utilidad antes de impuesto 14,529  18,247  

Estimados y provisiones 5,909  4,435   % / ventas 2.6% 3.1% 

Otras obligaciones 1,962  2,221   Provisión impuesto renta (24) (325) 

Pasivo por Impuesto diferido 45,100  42,155   Impuesto diferido 5,544  6,723  

Total pasivo 181,076  327,223   Utilidad neta 20,049  24,645  

Total patrimonio 514,619  480,863   % / ventas 3.6% 4.2% 

Total pasivo y patrimonio 695,695  808,086      

 

 

Mercados 

Las ventas totales de la compañía durante el año se distribuyeron así: en el mercado local 

representaron el 59%, alcanzando $329,225 millones (en 2022: 56%), y en el internacional 

el 41% (en 2022: 44%) con ingresos por USD 52.6 millones, donde se destaca el crecimiento 

del 112% en el mercado europeo, en medio de una economía desacelerada y con fuerte 

presencia asiática, que nos ha permitido diversificar los mercados de la compañía, ubicando 

este destino como el tercer mercado superado sólo por Norteamérica y Brasil.  

 

 

 



 

Ventas por destino (COP millones) 

                                 2022                                           2023 

 

 

 

 

 

(destinos en orden de participación) 

 

Negocios Verdes 

Los ingresos de los Negocios Verdes sumaron de $250,185 millones, un crecimiento del 29%. 
Las exportaciones alcanzaron USD 7.1 millones y representaron el 12% del total de la línea, 
con un crecimiento del 10% por la entrada en el mercado norteamericano de resina 
reciclada. 

En el año 2023 se logró la homologación de la nueva planta en los clientes locales, así como 
abrir nuevos mercados en el exterior, aprovechando las aprobaciones del INVIMA, FDA y las 
principales marcas de bebidas del mundo. Como resultado, las ventas de EKO®PET crecieron 
95% por el volumen adicional de la nueva planta que alcanzó una ocupación del 53%, 
superior a la estimada en el proyecto. 

La firma del contrato de suministro de EKO®PET con Postobón por diez años, es un hito 
relevante que fortalece el compromiso a largo plazo de ambas organizaciones con la 
sostenibilidad y la circularidad. Este acuerdo permitirá cumplir las metas contenidas en las 
normas de Responsabilidad Extendida del Productor y Plásticos de Un Solo Uso y promoverá 
el crecimiento de la red de recolección en el país, llevando el reciclaje en Colombia a tasas 
similares a las de Europa, lo cual generará un círculo virtuoso que favorecerá a la sociedad 
en su conjunto, pasando por el productor, el consumidor y el reciclador. 

Las ventas de EKO®Poliolefinas crecieron un 18% por la mayor generación de la nueva planta 
de PET botella-a-botella y la firma del contrato de suministro con Dow a 3 años. Las ventas 
de EKO®Fibras decrecieron -23% por una menor demanda, tanto en Colombia como en 
Brasil. 



Actualmente tenemos capacidad para transformar más de 6 millones de botellas cada día y 
en 2023 el 69% de nuestros productos fueron fabricados a partir de materias primas 
recicladas. 

 

Ventas por línea (COP millones) 

                                    2022                                                  2023 

 

 

 

 

 

 

 

Negocios Textiles e Industriales  

Como se mencionó anteriormente, la desaceleración de la economía mundial afectó los 
mercados de los Negocios Textiles e Industriales de la compañía, que van desde los 
principales productores de llantas en la región hasta el sector textil para moda, generando 
un desbalance entre la oferta y la demanda por las grandes capacidades asiáticas 
disponibles en la actualidad y los menores costos por integración vertical y economía de 
escala. 

Aun bajo este panorama, en la línea de Hilos Industriales logramos crecer las ventas 5% en 
volumen, destacando la resiliencia de la compañía para compensar la menor dinámica del 
sector llantero de la región, principalmente en Norteamérica, con mayores exportaciones 
de hilo técnico especialmente a Europa. 

Respecto a Filamentos Textiles, según el DANE la producción real de hilatura, tejeduría y 
acabados de productos textiles cayó un -20% de enero a noviembre de 2023 respecto al 
mismo periodo del año anterior. En Enka no fuimos ajenos a esta situación y tuvimos como 
consecuencia que esta línea decreciera un -17% en volumen por demanda.  

Como resultado, los ingresos de la línea finalizaron en $305,597 millones, representando el 
55% del total de la compañía, con exportaciones que alcanzaron los USD 45.6 millones.   



En el año 2023 finalizó la producción de PET virgen para Alpek con ingresos por $1,957 
millones (en 2022: $20,575 millones). 

 

 

Perspectivas 

 

Seguiremos trabajando con decisión por la economía circular, pilar fundamental de la 
estrategia, invirtiendo en la red de recolección, Eko Red, con el objetivo de garantizar el 
suministro requerido para las plantas de reciclaje actuales y, de esta forma, contribuir al 
cumplimiento de los objetivos de sostenibilidad de nuestros clientes. De igual forma, 
continuaremos con la negociación de contratos de suministro de largo plazo con los demás 
clientes nacionales e internacionales, como parte de la estrategia de consolidación en el 
mercado. Finalmente, seguiremos evaluando nuevos proyectos para aumentar la capacidad 
de procesamiento de EKO®PET, el desarrollo de EKO®Poliolefinas y EKO®Fibras de mayor 
valor agregado, así como el aprovechamiento de nuevas materias primas posconsumo. 

En Hilos Industriales buscaremos defender nuestra posición como el mayor productor en 
América aprovechando la tendencia creciente al nearshoring, enfocándonos en nichos de 
productos de alto valor agregado y desarrollos especializados.  

En Filamentos Textiles, los retos son aún mayores debido a que la capacidad de producción 
de Asia supera el 95% de la capacidad mundial1 , lo que, sumado a las bajas ocupaciones, 
está generando fuertes presiones a precios bajos por la sobreoferta en el mercado. Ante 
esta situación, las grandes economías de la región como Estados Unidos, México, Brasil y 
Argentina tomaron medidas arancelarias para proteger su industria. En Colombia, el 
incremento de los aranceles a la confección a 40%, ha provocado un mayor aumento del 
contrabando y de la informalidad, así como un incremento de las importaciones de 
filamentos y telas, los primeros eslabones de la cadena textil y moda2 . En Enka nos 
concentraremos en buscar las alternativas, enfocados en la sostenibilidad futura de la 
compañía 

 

Indicadores financieros 

El 2023 finaliza con los indicadores de endeudamiento y liquidez normalizados tras superar 
la coyuntura en el suministro de materias primas desde finales de 2021 y la entrada en 
operación de la nueva planta PET botella-botella.  

 
1 Según Wood Mackenzie 
2 Artículo “Los aranceles de 40% en ropa importada aumentaron contrabando en el sector textil”, La 
República, 27 de enero 2024 



 

  2023-Q4 2022-Q4 

De liquidez    
 Activos Corrientes / Pasivos Corrientes 2.7 1.6 

De endeudamiento    
 Endeudamiento neto / EBITDA (*) 1.0 veces 3.5 veces 

Rotación de activos    
 Ventas Netas (*) / Activo Total  0.8 0.7 

Solvencia    
 Patrimonio Neto / Activo Total 0.7 0.6 

Indicadores de rentabilidad    
 EBITDA / Ventas netas 8.0% 9.3% 

 Utilidad Neta / Ventas Netas 3.6% 4.2% 

 Utilidad Neta (*) / Activos Totales 2.9% 3.0% 

 Utilidad Neta (*) / Patrimonio 3.9% 5.1% 

    (*) indicador calculado basándose en los resultados de los últimos doce meses 
 

 

Estados financieros consolidados  

Las cifras del estado de resultados consolidado no tienen variación significativa con respecto 
a las cifras del estado de resultados separado. 

En el estado de situación financiera, la principal diferencia entre el resultado individual y 
consolidado se presenta principalmente por el impacto que tienen los arrendamientos bajo 
NIIF 16 en nuestra filial por su operación a nivel nacional, por tal razón el análisis presentado 
en este informe aplica tanto para las cifras separadas como consolidadas. Las cifras 
comparativas a diciembre 31 de 2023 son las siguientes:  

Cifras en $MM  Separado  Consolidado  

EBITDA  44,438 46,780 

Ingresos operacionales  558,257 559,191 

Ganancia neta del periodo  20,049 20,094 

Activo  695,695 725,757 

Pasivo   181,076 212,305 

Patrimonio  514,619 513,452 
 

 

 
 

Enka de Colombia S.A. 
Marzo de 2024 

Para información adicional consultar la página web de la Superintendencia Financiera de Colombia o la página 
web de Enka de Colombia S.A. www.enka.com.co. 

http://www.enka.com.co/

