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Resultados trimestrales

* El EBITDA del Q4-20 es el mejor de los ultimos afios y supera al Q4-19 en $4,698MM por evolucién positiva de
negocios estratégicos tanto en volumen como en margenesy la mayor TRM (7.3%)
* La mayoriade lineas han normalizado el volumen exceptuando Filamentos que aun tiene espacio para recuperar

EBITDA Trimestral SCOP

14,735 14,829
13,782 13,637 13,647
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Resultados acumulados

El ebitda del afio 2020 alcanza los $38,228 millones, superior un 7% al afio anterior, incrementando su porcentaje

sobre las ventasdel 8.9 % al 10.7 %.

EBITDA - U. Neta (Smillones)

$35,869 $38,228
$15,049 $15,167
I T - 1
2019 2020
EBITDA  mmm Utilidad Neta TRM Promedio

Deuda neta (Smillones)

$47,950

Q4-19 Q2-20

mmm Deuda/neta Deuda Neta/EBITDA

EBITDA

* El ebitda crece $2,359 MM por las medidas oportunas para enfrentar
la pandemia, mayor TRM y mejor comportamiento de mercados
estratégicos

* Ahorros en costos y gastos fijos cercanos a $8,000 MM mitigaron el
efecto del COVID-19 sobre el volumen de ventas (-3%)

UTILIDAD NETA

®° El resultado neto supera el afio anterior, finalizando en $15,167MM
por el mejor resultado operativo que mitigd el efecto por diferencia
en cambio del periodo (-3,882MM)

SITUACION FINANCIERA

®* El buen desempefio del flujo de caja permitié finalizar con un
disponible de $72,745MM vy un indice de endeudamiento neto de
-0.4x ebitda



Ingresos operacionales

Los ingresos operacionales disminuyen un 11 % frente al 2019 por el menor volumen (-3 %) como consecuencia del
COVID-19y reduccidn en precios internacionales

Ventas (Smillones)
NACIONAL
$358,558 ® Las ventas locales disminuyen el 9% por el menor volumen de ventas
(-1%) principalmente en los negocios T&| y reduccion de precios
internacionales

$402,460

$ 180,828

EXPORTACION

® Los ingresos por exportaciones disminuyen un 15% por menores
preciosinternacionalesyreduccién en el volumen de ventas (-7%)

2019 2020
W Exportacion = Nacional = PET virgen/Subproductos

® Las exportaciones finalizaron en USD 41.9 millones y representan el
43% del total delas ventas (2019:45%)

Volumen (toneladas)

53,592

52,058
17,664 16,386
2019 2020

W Exportacidn Nacional




Ventas por destinoy linea

* El mercado norteamericano crece un 2% y México 48%, mitigando el mayor impacto de la pandemia en Brasil que
pasa de una participaciondel 22% al 17%

* Los negocios verdes con mejor comportamiento frente al COVID-19 pasan del 31% al 34% de las ventas totales,
mientras los negocios T&I pasan del 69% al 66% afectados por mayores restricciones

Ventas por destino 2020 Ventas por linea 2020
Hilgs
Industriales Resinas y otros
BRA. 17% 38% 6%

COL. 57%
EEQ PET
20%
EUA./CAN. 15%
MEX. 4% iamentos Fibras 13%
ARG. 2% ;
PER. 2% 22% EKO®Poliolefinas

OTROS 3% 1%




Ventas— Negocios Verdes

17,037 17,210

$74,084 $ 70,533

574,084

Acum 2019 Acum 2020

9,909 10,400

548,521 $47,782

$ 35,061 $33,762
Acum 2019 Acum 2020

2,281

1,157 $4,198
1,878

s $3,449

$1,441

Acum 2019 Acum 2020

Exterior mmm Nacional -———Toneladas

* Ventas sin subproductos, cifras en millones de pesos

EKO®PET (+173t;1%)
® Operacion ininterrumpida durante el 2020. Reduccién de los ingresos

4.8% por menores precios internacionales. El proyecto para la nueva
planta continua en ejecucién bajo cronograma

EKO®FIBRAS (+491t;5%)
® Crecimiento principalmente en exportaciones a Brasil (+376t) por la
estrategia de buscar mercados de mayor valor agregado

® El mercado local cierra estable (1%) por la recuperacién en el segundo
semestre de lademanda

EKO®POLIOLEFINAS (+1,124t;97%)

® Durante el 2020 se consolidaron desarrollos de productos y clientes,
sumado a unas mayores ventas para el sector alimenticio por la pandemia
en Colombia

RED DE RECICLAJE

® Reduccién en las ventas de bebidas del -10.6% frente al afio anterior por
COVID-19, afectando el volumen de recoleccién.



Ventas— Negocios Textiles e Industriales

12,192 11,556

HILOS INDUSTRIALES (-636t;-5%)
$ 134,002

* Menores ventas principalmente en el Q2-20 por efectos del COVID-19,
situacion que serevirtié en el segundo semestre del afio

$ 143,705

® Lona para llantas se recupera al 100%, por la estrategia de crecer en

Estados Unidos y México, mitigando menores ventas en otros destinos
Acum 2019 Acum 2020

10,452

FILAMENTOS (-3,212t;-31%)

snsNao ® En el Q4, el volumen alcanzé un 86% de los niveles pre-COVID-19 por la

$ 78,887 reactivacion gradual del comercio en el segundo semestre tanto en

Colombia como en Mercosur
55,202

RESINAS (+496t;18%)

Acum 2019 Acum 2020
3.296 ®* Mayores ventas principalmente en PET por acuerdo de suministro
2800 ___ — logrado con el principal productor de la regidén, de igual forma la
$17,061 $18,134 diversificacion de mercados permitié exportar resina de nylon a México y
Ecuador compensando la menordemanda local
256
Acum 2019 Acum 2020
Exterior mmmNacional -——Toneladas

* Ventas sin subproductos, cifras en millones de pesos



Sesion de preguntas

¢Qué impacto puede tenerla regulacion que pone aranceles a los textiles?

La imposicidon de aranceles a los textiles busca reactivar el sector por las dificultades originada por la pandemia, por lo
cual se cree que sea una medida temporal. Por parte de Enka consideramos que debemos continuar en productos de
valor agregado y con enfoque en sostenibilidad, no se puede basar la recuperacién en productos “commodities” que
dependen solo de aranceles.

éLos incrementos en los precios de las materias primas son trasladados a los clientes?

Estos incrementos de materias primas se han trasladado a los clientes ya sea por formulas pactadas o por incrementos
directos. Mas que los precios, la dificultad que hoy existe en el mundo es el suministro de materias primas

¢Como impactalos resultados la futura salida de la ley 550?

Con la recuperacién de los resultados en los ultimos afios ya se han abierto lineas de crédito con bancos, que era la
principal restriccion. Con la salida de Ley 550, Enka ya se regira por el estatuto tributario y pagara impuestos como todas
las demas compaiias

é¢Cuando iniciarael proyecto Botella- Botella? Como va la captacion de botellas?

Se esperan iniciar pruebas a finales del 2022, para iniciar ventas en 2021-Q1. Luego de una reduccidn en recoleccién de
botellas por el covid-19, se han recuperado los niveles de captacidn y ya cubren las necesidades de la planta actuales. El
objetivo es continuar incrementando este volumen para iniciar operacion de la nueva planta al menos con el 20% de
capacidad







